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Streszczenie: Celem pracy jest pomiar i analiza kondycji finansowej trzech 
polskich jednostek, w skład których wchodzą: organizacja non-profit, instytucja 
finansowa oraz przedsiębiorstwo z branży produkcyjnej. Wszystkie informacje, 
na podstawie których dokonana została analiza pochodzą ze sprawozdań 
finansowych z lat 2010-2012. Praca opiera się na opracowanym przez Johna 
Zietlowa modelu, który pozwala na dokładną analizę sytuacji finansowej spółek, 
poprzez wykorzystanie 15 różnych wskaźników. Indeks Zietlowa został 
stworzony na potrzeby oceny sytuacji instytucji non-profit i pozwala dokonać 
wielowymiarowego pomiaru w tym właśnie sektorze. 

Słowa kluczowe: planowanie finansowe, kondycja finansowa, analiza 

wskaźnikowa, analiza finansowa 



Use the financial health of an organization in financial planning 

Abstract: The purpose of this paper is measurement and analysis of financial 
health of three polish economic units such as: non-profit organization, financial 
institution and manufacturing company. Ali the information was gathered from 
financial statements, years 2010-2012. The paper hinges on J. Zieltow’s model, 
which enables us to analizę precisely the financial situation of the companies, 
using 15 different indicators. Zietlow’s index was meant for evaluation of 
situation of non-profit organization and allows to make multidimensional 
measurement in this sector. 
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Wstęp: 

Celem niniejszej pracy jest przeprowadzenie analizy finansowej trzech 
podmiotów gospodarczych. Do tego zadania wybrane zostały trzy jednostki w 
skład których wchodzą: organizacja non-profit, instytucja finansowa oraz 
przedsiębiorstwo z branży produkcyjnej. Do analizy została wybrana fundacja 
wspierająca zdrowie psychiczne, umysłowe i moralne dzieci i młodzieży. 
Wyróżnikiem fundacji jest fakt, iż nie są one nastawione na zysk z prowadzonej 
działalności. Dla porównania, kolejnymi wybranymi jednostkami są bank oraz 
przedsiębiorstwo z branży produkcyjnej. 

W pracy wykorzystany został indeks zdrowia finansowego (ang. Financial 
Health Index) skonstruowany przez J. Zietlowa. Indeks ten składa się z 15 
wskaźników finansowych i pozwala na dokładne przeprowadzenie analizy 
finansowej badanych spółek. W procesie badawczym wykorzystane zostały 
sprawozdania wyżej wymienionych podmiotów za lata 2010-2012. 



1 Wskaźniki ogólne 

1.1 Logarytm naturalny wieku ( ang . Natural Logarithm of Age ) 

Logarytm naturalny wieku obliczany jest na podstawie liczby lat prowadzenia działalności 
przez wybrane podmioty gospodarcze. 



Tabela 1 



Rok 


Okres funkcjonowania 
działalności 


Wiek 


Logarytm naturalny 
wieku 


Instytucja non profit 


2010 


1998-2010 


12 


2,48 


2011 


1998-2011 


13 


2,56 


2012 


1998-2012 


14 


2,64 


Instytucja finansowa 


2010 


1999-2010 


11 


2,40 


2011 


1999-2011 


12 


2,48 


2012 


1999-2012 


13 


2,56 


Przedsiębiorstwo produkcyjne 


2010 


2003-2010 


7 


1,95 


2011 


2003-2011 


8 


2,08 


2012 


2003-2012 


9 


2,20 



Źródło: Opracowanie własne na podstawie J. Zietlow, A Financial Health Index for Achieving Financial Sustainability, 
http://ssm.com/abstract=2049022 [dostęp: 10.03.2014] oraz sprawozdań finansowych z Monitora B 



Obliczony logarytm wieku dla powyższych podmiotów wzrasta proporcjonalnie do długości 
prowadzenia działalności i jest tożsamy z zapotrzebowaniem na środki finansowe. Najwyższą 
wartością tego współczynnika charakteryzuje się instytucja non-profit. Oznacza to, że 
wykazuje ona największe zapotrzebowanie na środki pieniężne z racji najdłuższego 
funkcjonowania na rynku. Wraz z upływem czasu wszystkie przedsiębiorstwa będą zgłaszać 
większe zapotrzebowanie na dodatkowe nakłady finansowe. 

1.2 Logarytm naturalny rozmiaru (ang. Natural Logarithm of Size ) 

Kolejnym wskaźnikiem jest logarytm naturalny z wielkości badanych podmiotów. Podobnie 
jak poprzedni współczynnik, pozwala on na ocenę stabilności oraz elastyczności 
przedsiębiorstw. 



Tabela 2 



Rok 


Rozmiar 


Logarytm naturalny z wielkości 
instytucji 


Instytucja non profit 


2010 


1146757 


13,96 


2011 


1400639 


14,18 


2012 


881111 


13,17 


Instytucja finansowa 


2010 


900 683 


13,92 


2011 


1 136 725 


14,13 


2012 


1 208 050 


14,10 



Przedsiębiorstwo produkcyjne 


2010 


97824 


11,50 


2011 


88197 


11,34 


2012 


102362 


11,55 



Źródło: Ibidem 



Wzrost logarytmu naturalnego rozmiaru w czasie świadczy pozytywnie o analizowanej 
jednostce. Warto zauważyć, że żadna z badanych organizacji nie wykazuje trendu 
wzrostowego, co może świadczyć o jeszcze niestabilnej pozycji na rynku i braku 
dynamicznego rozwoju. Najniższą wartością tego wskaźnika charakteryzuje się 
przedsiębiorstwo produkcyjne, głównie ze względu na krótkie funkcjonowanie. 

1.3 Wskaźnik niestabilności aktywów ( ąng . Asset Instabillity Index) 



Tabela 3 



Rok 


Wartość aktywów 


Wskaźnik niestabilności 
aktywów 


Instytucja nonprofit 


2010 


605 807 


0,000000000067 


2011 


589 507 


0,000000000095 


2012 


637 366 


15 122 


Instytucja finansowa 


2010 


19 865 893 


47 794 


2011 


28 260 094 


1 147 466 


2012 


26 648 174 


2 358 465 




Przedsiębiorstwo produkcyjne 


2010 


72 590 


3 760 


2011 


77 174 


2 160 


2012 


76 590 


1 218 



Źródło: Ibidem 

Indeks niestabilności aktywów jest szacowany przy wykorzystaniu danych historycznych 
określających wielkość aktywów. Na ich podstawie wyliczana jest funkcja regresji, a 
następnie zostaje wyznaczona linia trendu. 

Wykres 1 



Instytucja non-profit 



650 000 




570 000 
560 000 

2010 2011 2012 



Źródło: Ibidem 



Wykres 2 




Źródło: Ibidem 
Wykres 3 

Przedsiębiorstwo produkcyjne 

78 000 




71 000 
70 000 

2010 2011 2012 

Źródło: Ibidem 

Jak wynika z powyższych wykresów, wszystkie trzy badane jednostki wykazują trend 
wzrostowy pod względem wartości aktywów. Najmniejszym rozproszeniem aktywów wobec 
linii trendu charakteryzuje się instytucja finansowa, co świadczy o względnej stabilności 
podmiotu, a co za tym idzie mniejsze trudności w podejmowaniu decyzji finansowych niż w 
przypadku organizacji non-profit i przedsiębiorstwa produkcyjnego. 

Wskaźnik ogólny ( ang . General Subscore ) 

Grupa wskaźników ogólnych pozwala na oszacowanie elastyczności finansowej badanych 
instytucji. W celu prawidłowej oceny tej własności niezbędne jest zastosowanie 
odpowiednich współczynników: 

• 1,25 dla logarytmu naturalnego wieku 



• 0,33 dla logarytmu naturalnego rozmiaru 

• 0,00001 dla wskaźnika niestabilności aktywów 



Tabela 4 



Wskaźnik ogólny 


Rok 


Instytucja non-profit 


Instytucja finansowa 


Przedsiębiorstwo 

produkcyjne 


2010 


7,71 


7,11 


6,19 


2011 


7,88 


7,66 


6,32 


2012 


7,49 


7,62 


6,55 



Źródło: Ibidem 



Jak wynika z powyższej tabeli, wskaźnik ogólny dla poszczególnych podmiotów w kolejnych 
latach jest na zbliżonym, stosunkowo wysokim poziomie. 

2 Wskaźniki natychmiastowe 

2.1 Współczynnik dostatecznej rezerwy gotówkowej (ang. Cash Resewe 
Sufficiency Ratio) 

Wskaźn ik wystarczalności rezerwy gotówkowej oznacza zdolność pokrycia kosztów 
organizacji gotówką. Wyższe wartości tego wskaźnika świadczą o podwyższonym stanie 
gotówki w stosunku do wydatków podmiotu. Zbyt wysoki poziom wskaźnika może 
świadczyć o nadpłynności w przedsiębiorstwie, co nie do końca jest pozytywną sytuacją, 
gdyż środki pieniężne powinny być efektywnie wykorzystywane. 



Tabela 5 



Współczynnik wystarczalności rezerwy gotówkowej 


Rok 


Instytucja non-profit 


Instytucja finansowa 


Przedsiębiorstwo produkcyjne 


2010 


1,26 


4,66 


0,76 


2011 


0,95 


7,53 


0,76 


2012 


0,81 


6,01 


0,76 



Źródło: Ibidem 



Najwyższy wskaźnik rezerwy gotówkowej posiada instytucja finansowa i oznacza to, że nie 
ma problemów z płynnością gotówkową. Jest ona w stanie pokryć swoje bieżące wydatki. Z 
kolei przedsiębiorstwo produkcyjne charakteryzuje się wysoką stabilnością tego wskaźnika. 
Świadczy to o dobrej gospodarce środkami pieniężnymi i znajomości przyszłych wydatków. 
Instytucja non-profit odnotowała spadek wartości badanego wskaźnika, co świadczy o jej 
pogarszającej się sytuacji związanej z płynnością. 

2.2 Zmodyfikowany współczynnik gotówkowy (ang. Modifited Cash Ratio) 

Kolejnym obliczanym wskaźnikiem jest zmodyfikowany współczynnik gotówkowy. Powstaje 
on poprzez wyliczenie udziału środków pieniężnych netto w sumie aktywów. Im wyższa 
wartość przedstawionego wskaźnika, tym lepsza sytuacja badanego przedsiębiorstwa pod 
względem wypłacalności finansowej. 



Tabela 6 



Zmodyfikowany wskaźnik gol 


tówkowy 


Rok 


Instytucja non- 
profit 


Instytucja 

finansowa 


Przedsiębiorstwo 

produkcyjne 


2010 


0,5635 


0,1382 


-0,1229 


2011 


0,2251 


0,2102 


-0,0043 


2012 


-0,1057 


0,2033 


0,0013 



Źródło: Ibidem 

Najbardziej niekorzystnie przedstawia się sytuacja przedsiębiorstwa produkcyjnego, które w 
dwóch pierwszych latach wykazuje ujemną wartość wskaźnika. Najlepiej natomiast kształtuje 
się sytuacja w instytucji finansowej, która utrzymuje wskaźnik na względnie stałym poziomie. 

2.3 Docelowa płynność Lambda (ang. Target Liąuidity Lambda) 

Wskaźnik docelowej płynności lambda interpretuje się jako zdolność do regulowania 
krótkoterminowych zobowiązań. W szerszej perspektywie wskaźnik ten można interpretować w 
kontekście wypłacalności przedsiębiorstwa. Pożądanymi wynikami współczynnika są jak 
największe wartości. 

Tabela 7 



Docelowa płynność Lambda 


Rok 


Instytucja 

nonprofit 


Instytucja 

finansowa 


Przedsiębiorstwo 

produkcyjne 


2010 


brak 


0,89 


3,24 


2011 


brak 


4,64 


0,61 


2012 


brak 


3,24 


0,57 



Źródło: Ibidem 

Instytucje non-profit zgodnie z obowiązującym prawem są zwolnione z obowiązku 
sporządzania rachunku przepływów pieniężnych, dlatego z powodu brakujących danych 
wskaźnik nie mógł zostać obliczony. W przypadku instytucji finansowej wskaźnik ten w 2010 
osiągnął niepokojąco niską wartość, jednak w latach 2011-2012 zdolność do regulowania 
krótkoterminowych zobowiązań instytucji nie budzi zastrzeżeń. W przedsiębiorstwie 
produkcyjnym natomiast można zauważyć zupełnie odwrotny trend. W roku 2010 podmiot 
wykazywał wysoką zdolność regulowania krótkoterminowych zobowiązań, a w latach 2011- 
2012 wartość wskaźnika Lambda znacząco spadła. 

2.4 Skorygowany wskaźnik płynności (ang. Current Liąuidity Index) 

Współczynnik ten pozwala na ocenę płynności, wypłacalności w stosunku do otrzymywanych 
stałych płatności. Definiowany jest jako stosunek gotówki i innych inwestycji krótkoterminowych 
do wartości zobowiązań. Pożądane wartości tego współczynnika zawierają się w przedziale 
<1,2;2,0>. Z pośród zebranych danych możemy zinterpretować jedynie płynność instytucji 
finansowej, której wskaźnik płynności nie osiąga zalecanych wartości. Jest to równoznaczne z 
brakiem płynności badanego podmiotu. 



Tabela 8 



Skorygowany wskaźnik płynności 


Rok 


Instytucja 

nonprofit 


Instytucja 

finansowa 


Przedsiębiorstwo 

produkcyjne 


2010 


brak 


0,46 


brak 


2011 


brak 


0,91 


brak 


2012 


brak 


0,77 


brak 



Źródło: Ibidem 

Wskaźnik natychmiastowy 

Grupa współczynników natychmiastowych umożliwia ocenę płynności i wypłacalności 
badanych jednostek. Wskaźniki z tej grupy mają znaczący wpływ na całość oceny kondycji 
finansowej analizowanych podmiotów, gdyż przypisano im najwyższą wagę. W celu 
prawidłowej oceny tej własności niezbędne jest zastosowanie odpowiednich współczynników: 

• współczynnik dostatecznej rezerwy gotówkowej 1,25 

• zmodyfikowany współczynnik gotówkowy 12,5 

• docelowa płynność Lambda 0,85 

• skorygowany wskaźnik płynności 0,5 



Tabela 9 



Ws 


caźnik natychmiastowy 


Rok 


Instytucja non- 
profit 


Instytucja 

finansowa 


Przedsiębiorstwo 

produkcyjne 


2010 


8,42 


8,54 


2,17 


2011 


3,92 


16,44 


1,41 


2012 


-0,27 


13,20 


1,45 



Źródło: Ibidem 

Wskaźnik natychmiastowy charakteryzuje się bardzo dużą rozbieżnością w poszczególnych 
podmiotach dla analizowanych jednostek czasowych. W instytucji non-profit oraz w przedsiębiorstwie 
produkcyjnym można zauważyć tendencję spadkową wartości tego współczynnika. 



3 Wskaźniki krótkoterminowe 

3.1 Wskaźnik przepływów pieniężnych z działalności operacyjnej ( ang . 

Operating Cash Flow Ratio ) 

Wskaźnik ten przedstawia zdolność przedsiębiorstwa do pokrycia zobowiązań 
krótkoterminowych (o okresie wymagalności do 12 miesięcy) z przepływów pieniężnych z 
działalności operacyjnej. 



Tabela 10 



Wskaźnik operacyjnych przepływów pieniężnych 


Rok 


Instytucja nonprofit 


Instytucja finansowa 


Przedsiębiorstwo produkcyjne 


2010 


brak 


0,07 


0,27 


2011 


brak 


0,09 


-0,19 


2012 


brak 


-0,03 


0,15 



Źródło: Ibidem 



Jak można wywnioskować z przedstawionych danych, najgorsza sytuacja przedstawia się w 
przedsiębiorstwie produkcyjnym. Nie widać stabilności w badanym kontekście. Podobny stan 
rzeczy można zauważyć w instytucji finansowej, która to z roku na rok odnotowuje spadek 
wartości wskaźnika, a w 2012 roku jego wartość spada poniżej zera. 

3.2 Wskaźnik aktywów ( ang . Asset Ratio ) 

Wskaźnik aktywów ukazuje stosunek aktywów obrotowych do sumy aktywów ogółem. Jest 
to kolejny współczynnik, który można rozpatrywać w kontekście wypłacalności badanych 
podmiotów, gdyż aktywa obrotowe brane pod uwagę to składniki majątku, które mogą zostać 
upłynnione w ciągu roku obrotowego. 



Tabela 11 



Wskaźnik aktywów 


Rok 


Instytucja nonprofit 


Instytucja finansowa 


Przedsiębiorstwo produkcyjne 


2010 


0,77 


0,13 


0,33 


2011 


0,74 


0,09 


0,33 


2012 


0,10 


0,14 


0,36 



Źródło: Ibidem 



Najwyższe wartości współczynnika osiąga instytucja non-profit, jednak udział jej aktywów 
obrotowych do aktywów ogółem z roku na rok maleje. Bardzo stabilna sytuacja przedstawia 
się w przedsiębiorstwie produkcyjnym. Podobnie jest w przypadku instytucji finansowej, 
jednak wartość tego współczynnika w poszczególnych latach jest niższa niż w pozostałych 
podmiotach. 

3.3 Administracyjny współczynnik wydatków (ang. Administrative Expense 
Ratio ) 

Wskaźnik ten wyznacza zdolność organizacji do zmniejszenia udziału wydatków 
administracyjnych w wydatkach ogółem. Redukcja tych wydatków jest jednoznaczna ze 
zwiększeniem zdolności finansowej jednostki. 



Tabela 12 



Wskaźnik kosztów administracy. 


nych 


Rok 


Instytucja non- 
profit 


Instytucja finansowa 


Przedsiębiorstwo 

produkcyjne 


2010 


0,32 


1,20 


0,02 


2011 


0,42 


U4 


0,03 


2012 


0,29 


0,80 


0,03 



Źródło: Ibidem 



Zdecydowanie najwyższymi wartościami wskaźnika w poszczególnych latach charakteryzuje się 
instytucja finansowa. Można jednak zauważyć spadek udziału kosztów administracyjnych na 
przestrzeni analizowanego okresu. Instytucja non-profit wykazuje dużo niższe wartości 
współczynnika i jednocześnie cechuje się stabilnością wydatków administracyjnych. Badane 
przedsiębiorstwo produkcyjne wykazuje znikomy poziom badanych wydatków. 



Wskaźnik krótkoterminowy 



Grupa współczynników krótkoterminowych dokonuje pomiaru płynności i wypłacalności 
badanych jednostek. Wartości tego wskaźnika mogą mieć wpływ na podejmowane przez 
zarząd decyzje w dłuższym horyzoncie czasowym niż jak w przypadku wskaźnika 
natychmiastowego. W celu prawidłowej oceny tej własności niezbędne jest zastosowanie 
odpowiednich współczynników: 

• wskaźnik przepływów pieniężnych z działalności operacyjnej 0,75 

• wskaźnik aktywów 6,6 

• administracyjny współczynnik wydatków 8,33 



Tabela 13 



Wskaźnik krótkoterminowy 


Rok 


Instytucja non- 
profit 


Instytucja finansowa 


Przedsiębiorstwo 

produkcyjne 


2010 


7,74 


10,89 


2,55 


2011 


8,39 


10,14 


2,28 


2012 


3,09 


7,54 


2,77 



Źródło: Ibidem 



Jak widać, w najlepszej sytuacji znajduje się instytucja finansowa. Przedsiębiorstwo 
produkcyjne wykazuje bardzo niski poziom tego wskaźnika, a instytucja non-profit nie 
wykazuje stabilizacji w kontekście płynności i wypłacalności. 



4 Wskaźniki średnioterminowe 

4.1 Zmiana aktywów netto (ang. Net Surplus ) 

Wskaźnik ten obrazuje zmiany aktywów netto w czasie. Z ekonomicznego punktu widzenia 
powinny być to stałe i dodatnie przyrosty. 



Tabela 14 



Zmiana aktywów netto 


Rok 


Instytucja non-profit 


Instytucja 

finansowa 


Przedsiębiorstwo produkcyjne 


2010 


-452450,184 


516701,60 


933,60 


2011 


61270,632 


237664,80 


0,64 


2012 


36271,144 


120706,40 


-0,82 



Źródło: Ibidem 



Żaden z analizowanych podmiotów nie spełnia powyższego kryterium. W przypadku 
instytucji finansowej i przedsiębiorstwa produkcyjnego wskaźnik maleje z roku na rok, co 
oznacza coraz większy udział zobowiązań w stosunku do roku poprzedzającego lub 
zmniejszenie wartości aktywów. Tylko instytucja non-profit odnotowuje w roku 2011 
przyrost wartości aktywów netto. 



4.2 Wskaźnik wniesionego wkładu ( ang . Contribution Ratio ) 

Wskaźnik, którego niskie wartości są najkorzystniejsze. Najlepiej w zestawieniu wypada 
instytucja finansowa, ponieważ wartość wskaźnika maleje z roku na rok. Dla 
przedsiębiorstwa produkcyjnego wskaźnik oscyluje w granicach zera, ale w roku 2011 
przyjmuje wartość ujemną. Wskaźnik dla instytucji non-profit osiąga dosyć wysoką wartość 
ujemną ze względu na stratę zamiast zysku. Jest to niekorzystna sytuacja finansowa. 



Tabela 15 



Ws 


taźnik wniesionego wkładu 


Rok 


Instytucja non- 
profit 


Instytucja finansowa 


Przedsiębiorstwo 

produkcyjne 


2010 


0,01 


0,19 


0,01 


2011 


0,02 


0,17 


-0,05 


2012 


-0,68 


0,09 


0,02 



Źródło: Ibidem 



4.3 Współczynnik samofinansowania {ang. Self-Financing Ratio ) 

Wartość tego wskaźnika obrazuje zdolność przedsiębiorstwa do samofinansowania rozwoju 
(np. inwestycji w rzeczowe aktywa trwałe). Im wyższa wartość, tym lepiej dla analizowanego 
przedsiębiorstwa. Wskaźnik poniżej 1 oznacza brak zapasu finansowego. 



Tabela 16 



Współczynnik samofinansowania 


Rok 


Instytucja non-profit 


Instytucja finansowa 


Przedsiębiorstwo produkcyjne 


2010 


brak 


1,87 


0,40 


2011 


brak 


11,49 


0,22 


2012 


brak 


14,38 


0,14 



Źródło: Ibidem 



Instytucja finansowa osiąga kilkudziesięciokrotnie wyższe wartości wskaźnika w porównaniu 
do przedsiębiorstwa produkcyjnego. Oznacza to, że jest w znacznym stopniu zdolna do 
samodzielnego sfinansowania swojej działalności i inwestycji. Przedsiębiorstwo produkcyjne 
z roku na rok ma coraz niższe wartości wskaźnika, co świadczy o pogarszającej się sytuacji 
odnośnie możliwości samofinansowania. 

4.4 Wskaźnik zadłużenia finansowego {ang. Financial Debt Ratio) 

Wskaźnik zadłużenia finansowego to stosunek zobowiązań ogółem do sumy aktywów netto z 
zobowiązaniami ogółem. 

Tabela 17 



Wskaźnik zadłużenia finansowego 


Rok 


Instytucja non-profil 


Instytucja finansowa 


Przedsiębiorstwo 

produkcyjne 


2010 


0,91 


0,93 


0,10 


2011 


0,80 


0,94 


0,17 


2012 


0,76 


0,93 


0,13 



Źródło: Ibidem 



Tm niższa wartość wskaźnika, tym lepiej świadczy to o poziomie zadłużenia. W 
najkorzystniejszej sytuacji znajduje się przedsiębiorstwo produkcyjne, w którym wskaźnik 
początkowo rośnie, a następnie spada, ale utrzymuje się w przedziale 0,10-0,17. Zadłużenie 
instytucji non-profit sukcesywnie spada z początkowego poziomu 0,91. Sytuacja w instytucji 
finansowej przedstawia się niekorzystnie, ponieważ wartość wskaźnika zbliża się do jedności 
i nieznacznie waha się. 

4.5 Wskaźnik kosztów pozyskania funduszy ( ang . FundraisingCost Ratio ) 

Analizowany wskaźnik przedstawia stosunek kosztów pozyskania i całkowitego przychodu. 
Wskaźnik ten powinien dążyć do zera, a wartości ujemne świadczą o stracie na koniec roku, 
zamiast dochodu. 



Tabela 18 



Wskaźnik kosztów pozyskania funduszy 


Rok 


Instytucja non-profit 


Instytucja finansowa 


Przedsiębiorstwo produkcyjne 


2010 


0,52 


1,30 


0,04 


2011 


0,23 


1,45 


-0,24 


2012 


-0,03 


3,74 


0,41 



Źródło: Ibidem 



Wskaźn ik nie jest stabilny w żadnej badanej organizacji. W przypadku instytucji finansowej 
rośnie z roku na rok i jest to sytuacja negatywna. Przedsiębiorstwo produkcyjne i instytucja 
non-profit utrzymują wskaźnik na niskim poziomie, jednakże ponoszą straty na koniec roku 
obrotowego i jednorazowo wskaźnik przyjmuje wartość ujemną. 

Wskaźnik średnioterminowy 

Wskaźnik średnioterminowy obrazuje kondycję finansową dotyczącą średniookresowych 
nakładów inwestycyjnych. W celu prawidłowej oceny tej własności niezbędne jest zastosowanie 
odpowiednich współczynników: 

• zmiana aktywów netto 0,00001 

• wskaźnik wniesionego wkładu -2 

• współczynnik samofinansowania 2 

• wskaźnik zadłużenia finansowego -2 

• wskaźnik kosztów pozyskania funduszy -2 



Tabela 19 



Wskaźnik średnioterminowy 


Rok 


Instytucja non-profit 


Instytucja finansowa 


Przedsiębiorstwo 

produkcyjne 


2010 


5,38 


2,94 


0,51 


2011 


-0,92 


0,15 


0,64 


2012 


-1,01 


-0,84 


-0,82 



Źródło: Ibidem 



Jak wynika z powyższych danych, wszystkie trzy podmioty w badanych latach odnotowały 
znaczny spadek wskaźnika średnioterminowego. 

Wskaźnik kondycji finansowej 

Indeks kondycji finansowej jest koncepcją, która po stosownej analizie, w prosty sposób 
weryfikuje sytuację finansową w kontekście rentowności, płynności i wypłacalności w 
badanych podmiotach. 



Tabela 20 



Wskaźnik kont 


ycji finansowe 




Rok 


Instytucja 

non-profit 


Instytucja 

finansowa 


Przedsiębiorstwo 

produkcyjne 


2010 


48,00 


71,13 


23,55 


2011 


35,96 


83,13 


20,07 


2012 


18,82 


48,27 


19,01 



Źródło: Ibidem 

Kondycja finansowa instytucji non-profit w latach 2010-2012 stopniowo się pogarsza. W 
przypadku instytucji finansowej sytuacja wygląda również bardzo niekorzystnie. Wskaźnik 
dla przedsiębiorstwa produkcyjnego początkowo kształtuje się obiecująco, ponieważ rośnie, 
ale z powodu straty na koniec kolejnego okresu znacząco spada poniżej zera. Żadne z 
badanych przedsiębiorstw nie wykazało trendu wzrostowego, który świadczyłby o właściwym 
kierunku rozwoju i zarządzaniu w sferze finansów. 
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